TI PREGO, DAMMI
UN ALTERNATIVA
DI SOPRAYYIVENZA

HON BASTA BIU
SOPRAVYIVERE

ideato ¢ scritto Aa Cesare Franchi
Aisegnats da YNassimo YNodula




IN UNA PIU° O MENO RISPETTABILE AZIENDA..

IL TIR DELLA
SKASSENBLOCK

. ALLORA NON
CI STA PIU" UN KAIS
IL MAGAZZE' L'E'

w’ AD ROBA VECIA!




SI E'IMPALLATO

L'HARD DISK NON
POSSIAMO LAVORARE =
A QUEI TABULATI A

PORC..
PURE LINTONACO
CI VOLEVA..

SONO
I DIPENDENTI
IN ATTESA
DI GIUDIZIO
LI ABBIAMO CHIUSI
IN MANSARDA

GIA..
E NON SE NE VANNO
SENZA UN BUONDO
USCITAIN




NNE POSS
PIO;

PORTATEMI
S UN CAFFE’

. .CAPO

C'E’ UNA FILA DI
CLIENTI INCAZZE'TI
CHE NON HANNO
ANCORA RICEVUTO
LA MERCE
RICHIESTA

MA COME? NOO NON
SONO PARTITI ESISTE PROPRIOO
DA DUE GIORNI MO’ LI

I CAMION CAZZIO 10

= A QUELLI LA™
MA ALLORA QUL E..j ]::
HAI RAGIONE
SI' PRONTO? INFATTI TI FO'UN REGALO
CAPO MA
e ol LICENZIATO!!
NATALE?




ADESSO
DITE AI CLIENTI

CHE LA MERCE IN RITARDO

AVRA' UN ULTERIORE

SCONTO

I MARGINI
*1 DI SCONTO
SONO GIA
STATI SUPERATI

5 | oe 20%

TUTTA ROBA RACCATTATA
MNEL

MEGA-STOCK
DELLA

L
# CESS-VINTAGE



QUESTO
E' UN FORNITORE
CHE DEVE ESSERE PAGATO
DA PIU' DI VENTIQUATTRO
MESI!

. FACCIAMO
UN BRAIN

#
( UNIDEA STORMING

NN 8> !

L]

b
|

N

-NOI
¢ AVREMMO UN'IDEA
MIGLIORE CAPO..



O SEI UNA RISORSA
O SEI UN PROBLEMA

SOLO CHE MO’ GIA..
IL PROBLEMA E’ 'NDO CACCHIO

NOSTRO LO PORTIAMO?







PORCA EVA
E PENSARE

CHE MI AVEVANO Y~

AVVERTITO
SU TUTTO

UE'EELA!
MI RICORDO

ERA
SCRITTO
DAL 1990.

LI\



ERA CHIARO CHE IL MAGAZZINO
DOVEVA RUOTARE ALMENO 8 VOLTE




10

ERA CHIARO CHE GLI INTERESSI
BANCARI DOVEVANO ESSERE SOTTO




ERA CHIARO CHE PER
FATTURARE 10 MILIONI
ERANO SUFFICIENTI 1500 METRI QUADRI
E UNA PICCOLA SHOW ROOM

11



12

; NON SI PUO'
BYERE ALLEL 10 ALY
PER RIMETTERSI

IN PARI
? s

CHE NON

ERA CHIARO DAL 1990
CHE GLI IMMOBILI NON DOVEVANO ESSERE
DI PROPRIETA" MA IN AFFITTO




IL GROSSISTA MODERNO
NON E’ UN PALAZZINARO!!

13
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ACQUISTARE AL MEGLIO




RICORDI I VECCHI TEMPLI...?

TI AVEVAMO DETTO DI NON APRIRE
TROPPE FILIALI LONTANO

15



16

E’ IL CONTROLLO DEL TERRITORIO
CHE CONTA




NON DEVI MAI ESSERE INFERIORE AL 15%
SUL POTENZIALE DI ZONA

A COSTO DI CHIUDERTI NEL PICCOLO QUARTIERE!

PASSARE
SUL MIO
CADAVERE

( ::1-::::1
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NESSUNA PROPRIETA
DEVI AVERE
TUTTO IN AFFITTO

Y R

19
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COMPUTER IN AFFITTO
E PROGRAMMI IN AFFITTO

ﬁi
= 7 @
i

CAPANNONI IN AFFITTO

M
il



PUBBLICITA E MARKETING
AFFIDATA AD ESTERNI

21



PROMOZIONI PREPARATE E GESTITE
ESTERNAMENTE

E
ARREDI UFFICIO

22



LEASING

23



TI PREGO, DAMMI
UN’ ALTERNATIVA
DI SOPRAVVIVENZA




NON BASTA PIL
SOPRAVVIVERE

S
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I NUOVI IMPRENDITORI
PENSANO A VENDERE

..INCASSARE



E TUTTO AD UN COSTO
ANCHE MENO DEL..

2]



28

~~  IL CHE VORREBBE DIRE

| SE MARGINO IL 15% MEDIO ED
HO COSTI DEL 10

MI RIMANE UN 5 NETTO

QRIMA DELLE

E SE MARGINO IL 18%
VUOL DIRE CHE MI RIMANE L'8?
— . : \




SALVA

IL CULO!
CHI VIVRA
. VEDRA

i
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QUI° NON SERVONO
I CONSIGLI




..QUI" NON SERVE CAPIRE

ASPETTA!
E SE IMPARASSI
A CAPIRE..?

E MAGARI A SEGUIRVI

MI VOLETE
ANCORA?

3



>~ UFFA..
MA COST’
PERDO LA MIA

' IDENTITA!

32



A
RIDAJE

SONO TUTTI

COSI?
POVERO
MERCATO |
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COME FARO’ A METTERE A
DISPOSIZIONE IL MAGAZZINO?




CON QUALI ATTREZZATURE?

COME POTRO’ SEPARARMI DAL MIO
CAPITALE?

35



E POI SARA VERO CHE IN QUESTO MODO
DA UN PUNTO VENDITA
NE POSSONO NASCERE TRE?

tlllll
o =

S
s‘

ﬂ'll;,
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SARA' VERO CHE TRE PUNTI VENDITA
SIGNIFICANO TRE VOLTE IL FATTURATO?

37



—_—

CALMA CICCIO
PRIMA DEVI ESAMINARE UN PAIO DI
COSETTE

SIENTE A MMEX

QUANTA
: GENTE VUOI
IN FILIALE

B-BEH
DIPENDE




ﬁ
DUNQUE?

SE POI LI DEVO

MANTENERE
DAI CHE CI SEI
QUANTI SOLDI CI QUASI

VOGLIONO ? ARRIVATO

BUDGET
DIPENDE

DAL BUDGET

OK?

FATTURATO

L( _

39



TEMPI DI REALIZZO
-/

- m

——

&




SERVIZIO TUTTO BANCO

300MILA EURO A CRANIO
CONTANDO TUTTI: DAL CAPO..

..AI LACCHE'’

41






BANCO - CANTIERE - BOTTEGA
E SHOW-ROOM
SOOMILA

43
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E POI C'E" IL VECCHIO SOGNO
DI TUTTI I DISTRIBUTORI

ce e RAGGIUNGERE IL MILIARDO

A TESTA
-

__ al i

sI

MA CHI
VERAMENTE
CE LA PUOQ'’
FARE?



CI VUOLE UN TEAM PREPARATO Al
PROBLEMI DA RISOLVERE

45
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CI VUOLE UN
CAPITALE NO PROBLEM

~\ G

-----

......
" |










IN MULTILINGUA E
SUPPORTI ELETTRONICI

49






WEB!
I RIMO!!!




IL PIU° VELOCE!!
OLTRE MILLE COLLEGAMENTI
IN CONTEMPORANEA!




COLLEGATO AL
DATA CENTER CITY!







30MILA ARTICOLI




56

IN TUTTF& ITALIA;
E ALLESTERO!




CONSEGNE VELOCI
GRAZIE AL GROUPAGE




SE POI SEI
UN GROSSISTA
ASSOCIATO
SI VIAGGIA SEMPRE

suL 8-9 %

DEI COSTI




CHE E' STO
TRANSIT
POINT?

PENSA
AD UN MONDO
DOVE PREMI
UN BOTTONE
E TI ARRIVA
LA MERCE




60

CON LA GESTIONE ORDINI

ON LINE

24 ORE SU 24!




CON LA RELATIVA

PACKING-LIST
OVVERO LA DESCRIZIONE
DI TUTTO QUELLO CHE
C'E' DENTROM




62

UAU! PURE LA BOLLA E LA FATTURA
SCARICATE IN AUTOMATICO
SUL COMPUTER DELL'ASSOCIATO

E QUESTA E' SOLO UNA DELLE TANTE
OPPORTUNITA CHE OFFRE IL PROGETTO!
MEDITATE GENTE...!




CODIFICA CENTRALIZZATA

SE ANCORA NON L'AVETE CAPITO SIETE NEL

RECIDIVE
POINT




SI PARTE DA 450MILA CODICI
FRUIBILI GRATUITAMENTE




AGGIORNAMENTO
SCORTE
















10

’mﬁ‘_\_f—"_ﬁ‘_.-—
POLITICA COMMERCIALE
PRONTA ALL'US

|










PROMOZIONI
CHIAVI IN MANO

ANCHE SE ORMALI
NON SI CAPISCE PIV
SE LA PROMOZIONE SERVE

DAVVERO A VENDERE
OPPURE SI VENDE S0LO
LA PROMOZIONE
CON LA SCUSA
DELLA MERCE

13



/4

SCONTI
PER CATEGORIE:

PRIVATI

i




INSTALLATORI

RIVENDITORI

GROSSISTI

75






EURO 17
MILIARDI

T N ¢
yA / EURO 14 \{ +
J I\ MILIARDI /| \ \

EURO 10
MILIARDI




UNA POLITICA PERSONALIZZATA
AD UNA REALTA ITALIANA DI OLTRE
TMILA DISTRIBUTORI-GROSSISTI




FATA ROBA
BURDEL
SE NE VEDONO
DI TUTTI
I COLORI!




80

..MA IN UN MERCATO CHE VALE
13/14 MILIARDI DI EURO ANNUI
SUDDIVISO IN UN MILIONE DI ARTICOLI
LIMPRENDITORE COME SI SENTE?

4

A DI'.!
GUARDA MA ALLORA
QUA COME PERCHE’ NON MI
SON MESSO DECIDO AD ASSOCIARMI?

COS'E’ CHE MI FRENA?
DOV'E" IL PROBLEMA?



PAURA DEL NUOVO




NON VOGLIO AFFIDARE AD ALTRI
QUELLO CHE POSSO FARE IO




SE MI ABITUO BENE CON VOI
NON NE POSSO PIU’ FARE A MENO

|

{%:: S— Lr—s_-=

83



PAURA DI PERDERE LA PROPRIA
IDENTITA




MA QUALE PAURATY

LA MIA IDENTITA
E' IL MIO REGNO

F A

=

E ME LO SONO
COSTRUITO CON LE
MIE MANI GIORNO

PER GIORNO
CON IL MIO SUDORE
E CON LE MIE IDEE

E CHI
MI SCHIODA
DA QUI?
ALTROCHE'




BUON VIAGGIO

0c10

ALLE

TASSE
FIGLIOLO |







OCIO ALLA
CONCORRENZA!







SE IL PEGGIO
E' PASSATO
NON VA POI
COSI’ MALE
DAL.




91






PARTIRANNO TUTTE LE NUOVE REGOLE
TASSATIVE
E

TARTASSATIVE!
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CONDIZIONANDO COSI L'IMPRENDITORE
CHE OLTRE A RESTARE SOLO
RIMANE PURE SENZA UN CENTESIMO!

CACCHIO
ADESSO
VORREI PROPRIO
VEDERE COSA
FAREBBE IL GRUPPO
| AL POSTO MIO!

O






(
E TI ABBASSA
GLI INTERESSI
BANCARI!




AUMENTA LO SPAZIO
IN MAGAZZINO!

cosi
ANDIAMO
PIU AGILI

E SI LAVORA

MEGLIO!

97






IL FATTURATO PER CLIENTE
AUMENTA!




E CHI MI DICE
CHE INVECE DI UN SOCIO
A VOI SERVE UN CLIENTE DA
SPELLARE?

O ADDIRITTURA
MI VOLETE FORSE
FAR CAMBIARE
SPONDA?




.E POI PERCHE" VOLETE
A TUTTI I COSTI CONVINCERMI
AD ASSOCIARMI, SE SIETE COSI'
FORTI PERCHE VI INTERESSA
TANTO CHE ANCHE IO
VI SEGUA?

NOI NON CERCHIAMO SEGUACI
MA INTELLIGENZE AUTONOME E CAPACI
INSIEME A NOI DI FAR CRESCERE
UNA NUOVA STRATEGIA

AN

101



VOGLIAMO UN SOCIO
INDIPENDENTE..

7
W

.MA ATTIVO

102



VOGLIAMO RACCOGLIERE
I SUOI STIMOLI

103



RAZIONALIZZARLI

104



..E SE HAI PROBLEMI D'IDENTITA
NOI LI ESAMINIAMO.. |

105



- T —
...LI POTENZIAMO..




.E TE LA RESTITUIAMO FIAMMANTE
E COMPETITIVAl!

107



ALLORA VOGLIO PARTECIPARE

UN MOMENTO!
..PARTECIPI SE TI FAI PARTECIPARE..!

108



VISTO CHE SONO
UNA RISORSA
E NON UN PROBLEMA...

VISTO CHE DEVO FARMI &

PARTECIPARE..

109



L
I DO TUT'I'O“

ADESSO"
TOCCA
\ A TEm




NON TI PREOCCUPARE
A NOI INTERESSA UNA SOLA COSA..

|

..GUARDA COS'HAI RISCHIATO DI DIVENTARE!

11



..GUARDA INVECE GRAZIE A NOI
DOVE TI SEI PIAZZATO!

WELCOME *
TO BAHAMAS
CICCIO

112



